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Raul es Ingeniero Industrial & MBA y
aportará más de 11 años de experiencia
liderando procesos comerciales y
gestionando relaciones con asesores de
seguros. Ha trabajado en aseguradoras
como Bupa, Zurich, AIG y como Broker
en Willis Towers Watson. 

Raul viene a sumarse a nuestro equipo
comercial y reportará directamente a
Andrés Gálvez, Director de Crecimiento.

Raul Diaz
Les presentamos a

raul@olelife.com



prendeprende



Nuestro
producto

Easy Term
Seguro a término:

Rápido, fácil y amigable,
Hasta $1,000,000 sin
exámenes médicos.



Nuestro
producto

Nuestras
plataformas

Easy Term
Seguro a término:

Rápido, fácil y amigable,
Hasta $1,000,000 sin
exámenes médicos.



Aprende todo lo que necesitas
 en menos de 30 minutos 



Aprende a definir la 
cobertura a elegir

Salario anual 10 x 
Estudio de necesidades



Aprende las necesidades del cliente 

Gastos anuales 
y deudas

CoberturaActivos actuales + 
Seguros de vida 

vigentes

¿Cuántos años de riesgo necesita cubrir?



USCAUSCA



Clase media +30-45 años
de edad

Empezando su 
familia

Tendencia de utilizar 
la tecnología

Buscando un 
producto en USD

BUSCA A TU
CLIENTE IDEAL



AhoraAntes

Proyecto 100



Sin limitación geográfica
Llega a tu cliente ideal, incluso fuera de tu ciudad y/o país

en Latinoamérica y el caribe.



¿Eres asesor
o vendedor?



Todos deben saber
que vendes 

seguros de vida 
para que te busquen. 

¿Eres asesor
o vendedor?



OMUNICAOMUNICA



¿Cómo me comunico
con mi cliente? 

¿Cuál debe ser
el mensaje? 

Crea la necesidad con
un mensaje corto.

Usa imágenes o
videos que llamen la
atención.

Comparte contenido
con los puntos claves
del producto.



Contenido de comunicación



Descarga el material 
digital desde Olé life Go




