


Les presentamos a
Raul Diaz

Raul es Ingeniero Industrial & MBA y
aportara mas de 11 anos de experiencia
liderando procesos comerciales vy
gestionando relaciones con asesores de
seguros. Ha trabajado en aseguradoras
como Bupa, Zurich, AIG y como Broker
en Willis Towers Watson.

Raul viene a sumarse a nuestro equipo
comercial y reportara directamente a
Andrés Galvez, Director de Crecimiento.

@ raul@olelife.com







Nuestro
producto

Seguro a termino:
Rapido, facil y amigable,
Hasta $1,000,000 sin
examenes medicos.




Nuestro Nuestras
producto plataformas

'Easy Term

Seguro a termino:
Rapido, facil y amigable,
Hasta $1,000,000 sin
examenes medicos.




*Olé =GO

Aprende todo lo que necesitas
en menos de 30 minutos

Bienvenido
a Olé life GO

pAprende todo lo que necesitas para comenzar
a vender en menos de 30 minutos!

1 2 3

iConoce de Olé jAprende i[Empieza
y sus productos! a cotizar! a vender!




Aprende a definir la
cobertura a elegir

* Salario anual X 10

)I& Estudio de necesidades

i



Aprende las necesidades del cliente

Activos actuales +
Seguros de vida

Gastos anuales Cobertura
vigentes |

y deudas |
.llllllllllll‘







BUSCA A TU
CLIENTE IDEAL

B\

S\ B\

Tendencia de utilizar Buscando un
la tecnologia producto en USD

30-45 anos Clase media + Empezando su

de edad familia







Sin limitacion geografica
Llega a tu cliente ideal, incluso fuera de tu ciudad y/o pais
en Latinoamérica y el caribe.




LEres asesor
o vendedor?




Todos deben saber
que vendes
seguros de vida
para que te busquen.

LEres asesor
o vendedor?






. Como me comunico . Cual debe ser
con mi cliente? el mensaje?

Crea |la necesidad con
un Mmensaje corto.

Usa imagenes o
videos gue llamen |a
atencion.

Comparte contenido
con los puntos claves
del producto.

Brinda seguridad v proteccion a
tu familia con un seguro de vida
gue se gjusta a tus necesidades.

*Olé




Contenido de comunicacion

iUn Seguro de Vida con
precios accesibles para ti!

*Olé

Rediseinamos por completo la experiencia

*Olé

Subscripciones Seguro de de compra de un seguro de vida.
m’. o | Vida con Olé Cobertura hasta
amazon | ILE S ¢ ) . USD$1,000,000
~—Frime y X E ujer | . .
hulu | o o : 35 anos g | | < ¢ * O
$7.99 \ a Termino 20 [y’ | H médicos.
O spot " i 3 a Tener un seguro de vida con Olé es una inversion.
$9.99 ' Sin tramites Sin exdmenes Sin dolores Agregando el beneficio devolucién de prima
innecesarios médicos de cabeza Olé te paga aun que no suceda nada.
sl ; 'LLI ‘ ‘
ity =
\\\\\\‘\\ R "Productos y servicios pueden no estar disponibles en todas 1as jurisdicciones

El seguro de vida | ¥ Ole

L3 . 1
idea para ti: ? Agrega beneficios a tu seguro ™
' de vida al mejor precio. Olé te paga
siempre.
$200,000 de $200,000 de
co be rtu ra cobertura "Productes y servicios pueden no estar disponibles en todas las jurisdicciones

" Termino: 10
+" Edad: 40
" Edad: 40 + Costo base
mensual: $29
" Costo Beneficio
en Vida(+100,000): $10

" Terming: 10

+" Costo base
mensual: $29

$29.00 $39.00

mensuales mensuales

> C SE®(S " Sinincapacidad y Con incapacidad y
Disfruta de la proteccién y - Sin papeleos : | NS muerte accidental muerte accidental

tranquilidad y que te brinda | - Sin procesos tediosos Yol SAra contrato .
nuestro seguro de vida. + Y sin examenes médicos tlz
Productos y servicios puaden no estar disponibles en todas las jurisdicciones , P . — + ' I




1al
Descarga el materia
digital desde Olé life Go

Rediseﬁqmns por

‘& compra de | Seguro de vidg,

Sin tramites

Sinexdmenas
innecesariog

Sin dolores
médices de caberg

Disfrute de I Proteccién y
tranquilidad y que te brindg | -
nuestro seguro de vida,

IMacls tranquilidad y sequridad o 1y
familia 1 sequro de vida e <
ajuste o tus necesidades
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